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  ABSTRACT    

This study aims to explore the role of the principle of good faith in international trade 

contract negotiations and highlight the importance of adhering to this principle as a means 

to ensure fair dealings, enhance mutual trust, and achieve a balance of interests among 

parties during the negotiation stages. The research addresses the issue of insufficient legal 

regulation for the negotiation phase, which can lead to the misuse of negotiation freedom 

and trigger future disputes. The primary research question posed is: How does the principle 

of good faith contribute to balancing interests and ensuring the success of international 

contracts? 

The study employs a descriptive methodology to analyze the nature of the principle of 

good faith and an analytical approach to examine its contribution to the success of 

contractual processes. Practical examples and comparative studies between different legal 

systems, such as Anglo-Saxon and civil law, were utilized to illustrate the impact of this 

principle in various contexts. 

The main findings indicate that adherence to the principle of good faith requires the 

implementation of fundamental obligations such as disclosure and confidentiality, which 

help eliminate ambiguity and foster trust among parties. Additionally, the principle 

contributes to reducing future disputes and serves as a preventive tool for enhancing the 

stability of international contracts. 

The study concludes that the principle of good faith is not merely a moral obligation but a 

legal necessity for achieving successful international contracts. It recommends developing 

national and international legislation to regulate the negotiation phase and raising 

awareness of the principle’s importance through seminars and workshops. 

Keywords: Principle of good faith, international contract negotiations, disclosure 

obligation, confidentiality obligation, contractual balance. 
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 دور مبدأ حسن النية في مفاوضات عقود التجارة الدولية
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  ممخّص 
 

ييدف ىذا البحث إلى دراسة دور مبدأ حسن النية في مفاوضات عقود التجارة الدولية، وتسميط الضوء عمى أىمية 
الالتزام بيذا المبدأ كوسيمة لضمان نزاىة التعامل، تعزيز الثقة المتبادلة، وتحقيق التوازن بين مصالح الأطراف خلال 

مة الافتقار إلى تنظيم قانوني كافٍ لممرحمة التفاوضية، مما يؤدي المراحل التفاوضية. يتمحور البحث حول معالجة مشك
ثارة النزاعات المستقبمية. يطرح البحث السؤال العممي الرئيسي6  إلى التعرض لخطر إساءة استخدام الحرية التفاوضية وا 

 كيف يساىم مبدأ حسن النية في تحقيق توازن المصالح وضمان نجاح العقود الدولية؟
ث عمى المنيج الوصفي لتحميل طبيعة مبدأ حسن النية، والمنيج التحميمي لدراسة مدى مساىمتو في نجاح يعتمد البح

العممية التعاقدية. كما تم توظيف أمثمة عممية ودراسات مقارنة بين الأنظمة القانونية المختمفة، مثل الأنجموساكسوني 
 .والمدني، لتوضيح تأثير ىذا المبدأ في سياقات متنوعة

ير النتائج الرئيسية إلى أن الالتزام بمبدأ حسن النية يتطمب تنفيذ التزامات أساسية مثل الإعلام والسرية، المذين تش
يساىمان في إزالة الغموض وتعزيز الثقة بين الأطراف. كما تبين أن المبدأ يُسيم في تقميل النزاعات المستقبمية ويُعد 

 .ليةأداة وقائية لتحسين استقرار العقود الدو 
خمص البحث إلى أن مبدأ حسن النية ليس مجرد التزام أخلاقي، بل ىو ضرورة قانونية لتحقيق نجاح العقود الدولية. 
وأوصى بتطوير تشريعات وطنية ودولية تنظم المرحمة التفاوضية، وتعزيز وعي الأطراف بأىمية المبدأ من خلال 

 .الندوات وورش العمل

 .النية، مفاوضات العقود الدولية، الالتزام بالإعلام، الالتزام بالسرية، التوازن التعاقديمبدأ حسن  :الكممات المفتاحية

 سورية، يحتفظ المؤلفون بحقوق النشر بموجب الترخيص -جامعة تشرينمجمة :  حقوق النشر  
 CC BY-NC-SA 04 
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 6مقدمة
تُعد العقود الدولية من الأدوات الأساسية التي تساىم في تسييل التجارة العالمية وتعزيز النشاطات الاقتصادية عبر 

لا يتم إبرام ىذه العقود بمجرد تبادل القبول والإيجاب بين الأطراف، الحدود. نظرًا لتعقيدىا وطبيعتيا المتعددة الأبعاد، 
بل تسبقيا مرحمة مفاوضات مكثفة. خلال ىذه المرحمة، يتناول الطرفان كل ما يتعمق بالعقد قيد الإبرام، بما في ذلك 

ق عوائد متوازنة دراسة موضوعو، معالجة أي غموض أو إشكاليات قد تواجيو، والتأكد من جدوى العقد وضمان تحقي
 .لمطرفين. ىذه العممية تُساعد في بناء الثقة والاطمئنان لدى الأطراف قبل اتخاذ القرار النيائي

تكتسب مرحمة التفاوض أىمية كبيرة من الناحية العممية كونيا تتُيح لمطرفين فرصة لتقريب وجيات النظر ومناقشة 
مة غالبًا ما تفتقر إلى تنظيم قانوني كافٍ سواء عمى المستوى الوطني أو البنود بحرية قبل إبرام العقد. إلا أن ىذه المرح

الدولي، مما يمنح الأطراف حرية واسعة قد تؤدي إلى إساءة الاستخدام، مثل الانسحاب من المفاوضات في مراحل 
ية"، ضرورة لضمان متقدمة بشكل تعسفي. بناءً عمى ذلك، يُعد اعتماد مبادئ تُنظم ىذه المرحمة، مثل "مبدأ حسن الن

 .نزاىة المفاوضات وحماية مصالح الأطراف
إنّ "مبدأ حسن النية" يُعدّ حجر الزاوية في تنظيم المفاوضات التعاقدية الدولية، حيث يُمزم الأطراف بالتصرف بنزاىة 

في تعزيز وشفافية، ويمنع أي ممارسات تعسفية أو غير مشروعة قد تضر بمصالح الطرف الآخر. يُسيم ىذا المبدأ 
 .الثقة المتبادلة ويُقمل من احتمالية نشوء نزاعات قد تعيق إبرام العقد أو تؤثر عمى تنفيذه لاحقًا

إلى جانب ذلك، يساعد تنظيم مرحمة التفاوض استنادًا إلى قواعد واضحة، مثل مبدأ حسن النية، عمى تحقيق التوازن 
عدالة والنزاىة. فلا يقتصر دور ىذه القواعد عمى حماية الطرف بين حرية الأطراف في مناقشة بنود العقد ومتطمبات ال

الضعيف فحسب، بل يُعزز أيضًا استقرار العلاقات التجارية الدولية، ما يُسيم في بناء نظام اقتصادي عالمي أكثر 
 .عدالة واستدامة

ة الوطنية والدولية إطارًا تنظيميًا ومع تزايد التشابك الاقتصادي العالمي، يصبح من الضروري أن تتبنى الأنظمة القانوني
رشادات تُمزم الأطراف بالتصرف بحسن نية، مع وضع  محكمًا ليذه المرحمة. يُمكن أن يتضمن ىذا الإطار مبادئ وا 

 .عقوبات عمى أي ممارسات تعسفية، وضمان حماية حقوق الأطراف خلال عممية التفاوض
 الدراسات السابقة:

 مبدأ حرية التفاوض وحسن النية  –التفاوض عمى عقود التجارة الدولية ، 0200، بوناح عبدالنور  دراسة 

أبرزت  .حرية التفاوض وحسن النيةتناولت مبادئ تنظيم التفاوض عمى عقود التجارة الدولية، مع التركيز عمى مبدأي 
التفاوضية، مما يضمن تحقيق الدراسة الأىمية الكبرى لتطبيق ىذه المبادئ لتعويض غياب تنظيم قانوني شامل لممرحمة 

 .توازن المصالح بين الأطراف المتفاوضة

 :ممخص الدراسة
عدم وجود تنظيم قانوني كافٍ لمرحمة التفاوض في العقود الدولية، مما قد يؤدي إلى إساءة  :الإشكالية الرئيسية

 .استخدام الحرية التفاوضية أو نشوء نزاعات
 .ة لتحقيق النزاىة والشفافية في التعامل بين الأطرافأىمية مبدأ حسن النية كوسيم :التركيز
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تعزيز الالتزام بمبدأ حسن النية وحرية التفاوض، مع ضمان التوازن بين مصالح الأطراف وتحقيق عدالة  :الأىداف
 .التفاوض
المستقبمية، ويُعد أكدت الدراسة أن تطبيق ىذه المبادئ يسيم في تحقيق الاستقرار العقدي وتجنب النزاعات  :النتائج

 .وسيمة تنظيمية ضرورية لضبط العممية التفاوضية
الضوء عمى أىمية المواءمة بين حرية التفاوض والالتزام بمبادئ أخلاقية وقانونية لضمان استقرار عقود  سمطتالدراسة 

 .التجارة الدولية

الالتزام بالتفاوض في عقود التجارة الدولية، تناولت أىمية مرحمة التفاوض في  0202 وفاء حلمى السعيد سيد أحمددراسة 
 .التجارية الدولية، مع التركيز عمى مبدأي حرية التفاوض وحسن النية العقود

 :ممخص الدراسة

أشارت الدراسة إلى أن المشرعين المصري والفرنسي، قبل تعديل القانون المدني الفرنسي عام  :الإشكالية الرئيسية
احة واسعة للأطراف قد تُستغل بشكل ، لم يُولوا مرحمة التفاوض التنظيم القانوني الكافي، مما أدى إلى ترك مس0202

 .غير مشروع

تيدف الدراسة إلى توضيح دور مبدأي حرية التفاوض وحسن النية في تنظيم عممية التفاوض ضمن عقود  :الأىداف
التجارة الدولية، بما يضمن حرية إرادة الأطراف المتفاوضة من جية، والحفاظ عمى التوازن بين مصالحيم من جية 

 .أخرى

 :أكدت الدراسة أن تطبيق مبدأ حسن النية يفرض عمى الأطراف التزامات، أبرزىا :جالنتائ

 .حيث يجب عمى الطرف الذي يمتمك معمومات ىامة إبلاغ الطرف الآخر بيا لضمان الشفافية :الالتزام بالإعلام

 .لاليا بطرق غير مشروعةضرورة الحفاظ عمى سرية المعمومات المتبادلة خلال التفاوض وعدم استغ :الالتزام بالسرية

أوصت الدراسة بضرورة تطوير التشريعات الوطنية لتنظيم مرحمة التفاوض، بما يحد من التعسف ويضمن  :التوصيات
 .التوازن بين مصالح الأطراف، مع تعزيز الوعي بأىمية مبدأ حسن النية في المفاوضات التعاقدية

، نُشرت "مبدأ حسن النية في المرحمة السابقة عمى إبرام عقود التجارة الدولية، 2222، سلطان عمار.  بوطبالة معمردراسة 
، تناولت دور مبدأ حسن النية كقيد عمى حرية الأطراف في 0200مة البحوث في العقود وقانون الأعمال عام في مج

مرحمة تكوين عقود التجارة الدولية، بيدف إضفاء الثقة عمى عممية تحضير شروط العقد النيائي وضمان التوازن 
 .العقدي

 

 

https://mawq.journals.ekb.eg/?_action=article&au=463250&_au=%D9%88%D9%81%D8%A7%D8%A1+%D8%AD%D9%84%D9%85%D9%89+%D8%A7%D9%84%D8%B3%D8%B9%D9%8A%D8%AF+%D8%B3%D9%8A%D8%AF++%D8%A3%D8%AD%D9%85%D8%AF
https://asjp.cerist.dz/en/article/192262?utm_source=chatgpt.com#202386
https://asjp.cerist.dz/en/article/192262?utm_source=chatgpt.com#205587
https://asjp.cerist.dz/en/article/192262?utm_source=chatgpt.com#205587
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 :ممخص الدراسة

القانوني لمرحمة التفاوض في عقود التجارة الدولية، مما قد يؤدي إلى عدم التوازن بين غياب التنظيم  :الإشكالية الرئيسية
ثارة نزاعات مستقبمية  .الأطراف وا 

توضيح دور مبدأ حسن النية كآلية لضبط حرية الأطراف المتفاوضة، بما يضمن تحقيق التوازن العقدي  :الأىداف
 .والعدالة، ويمنع التعسف أو استغلال المواقف

 :أكدت الدراسة أن تطبيق مبدأ حسن النية يفرض عمى الأطراف التزامات متعددة، أبرزىا :لنتائجا

 .توفير المعمومات الضرورية لمطرف الآخر لضمان شفافية التفاوض :الالتزام بالإعلام

 .حماية المعمومات المتبادلة خلال التفاوض وعدم استغلاليا بطرق غير مشروعة :الالتزام بالسرية

أوصت الدراسة بضرورة تعزيز الوعي بمبدأ حسن النية وتضمينو في التشريعات الوطنية والدولية، لضمان  :توصياتال
 .تنظيم أفضل لمرحمة التفاوض في عقود التجارة الدولية وتحقيق التوازن والعدالة بين الأطراف

، يقدم دراسة تحميمية للأحكام "عقد البيعنظرة قانون لاىاي الموحد لمعيار دولية "بعنوان  0202العياشي شتواح،  
 .بشأن البيع الدولي لمبضائع 0522العامة التي تضمنيا قانون لاىاي الموحد لعام 

 :ممخص الدراسة
 0522في ضوء أحكام قانون لاىاي الموحد لعام  تحديد دولية عقد البيعاستكشاف معايير  :ىدف الدراسة. 
 موضوع الدراسة: 
o  العقد" والضوابط المستخدمة لتحديد إذا ما كان العقد يتمتع بطابع دوليتحميل مفيوم "دولية. 
o تقييم مدى نجاح قانون لاىاي في وضع معايير دقيقة لتحديد الطبيعة الدولية لعقود البيع. 
 الإطار القانوني: 
o ية التطبيق يركز البحث عمى الإشكالات المتعمقة بغياب تعريف دقيق لمعيار "الدولية"، وتأثير ذلك عمى فعال

 .القانوني
o يبرز أىمية عناصر مثل مكان إقامة الأطراف )البائع والمشتري(، وموقع تنفيذ الالتزامات، في تحديد الدولية. 
 النتائج: 
o  لا تزال تعاني من عمومية وغموض نسبيين في  0522خمص الباحث إلى أن معايير قانون لاىاي الموحد لعام

 .بعض الجوانب
o أوصى بضرورة تطوير معايير أكثر وضوحًا ودقة لمعالجة الثغرات وتجنب التعارضات في التفسير والتطبيق. 
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 مشكمة البحث:

يناقش البحث الدور التنظيمي الذي يمعبو مبدأ حسن النية في مرحمة التفاوض، ويركز عمى التساؤل الأساسي6 إلى أي 
تحقيق التوازن بين مصالح الأطراف وضمان نجاح العقود الدولية؟ تُظير مدى يُمكن أن يُساىم مبدأ حسن النية في 

(، أىمية ىذا المبدأ في تقميل النزاعات 0200الدراسات السابقة، مثل دراسة "التفاوض عمى عقود التجارة الدولية" )
( عمى الالتزامات 0200" )وتعزيز الشفافية. بينما ركزت دراسة "مبدأ حسن النية في المرحمة السابقة عمى إبرام العقود

 المترتبة عمى المبدأ، يضيف البحث الحالي نظرة أعمق حول تأثيره عمى استقرار العقود الدولية؟
 :الأسئمة الفرعية

 ما المقصود بمبدأ حسن النية؟ وما الالتزامات المترتبة عميو؟
 الإخلال بو؟ ما الأساس القانوني للالتزام بمبدأ حسن النية؟ وما المسؤولية الناتجة عن

 
 أىمية البحث وأىدافو:

 الأىمية النظرية
يسمط البحث الضوء عمى مبدأ حسن النية باعتباره مبدأ أخلاقيًا وقانونيًا يجب أن يسود جميع العلاقات التعاقدية، بدءًا 

 .من التفاوض وحتى التنفيذ
 الأىمية العممية

 .والصدق، مما يحد من النزاعات ويسيم في استقرار العقوديكشف البحث دور المبدأ في إلزام الأطراف بالشفافية 
 :أىداف البحث

 .توضيح أىمية مبدأ حسن النية في المفاوضات
 .تحميل الالتزامات القانونية المرتبطة بيذا المبدأ

 .تحديد الأساس القانوني للالتزام بو
 .تقييم طبيعة المسؤولية الناتجة عن الإخلال بو

 

 منيجية البحث:
 :البحث علىيعتمد 

 .لفيم طبيعة مبدأ حسن النية :المنيج الوصفي
 .لتقييم أثر المبدأ عمى نجاح العقود الدولية :المنيج التحميمي
 خطة البحث:

 المطمب الأول6 ماىية مبدأ حسن النية في مفاوضات عقود التجارة الدولية6-
 الفرع الأول6 المقصود بمبدأ حسن النية بالتفاوض وخصائصو.-
 .لالتزامات المترتبة عمى مبدأ حسن النية بالتفاوضا الثاني6الفرع -
 المطمب الثاني6 أساس الالتزام بحسن النية في التفاوض6-
 الفرع الأول6 حالة وجود اتفاق مبدئي بين الأطراف.-
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 الفرع الثاني6 حالة عدم وجود اتفاق مبدئي بين الأطراف.-
 مفاوضات عقود التجارة الدولية:المطمب الأول: ماىية مبدأ حسن النية في 

يعتبر مبدأ حسن النية من الضوابط القانونية والأخلاقية لمرحمة تنفيذ العقد حيث أقرتو الكثير من الأنظمة القانونية إلا 
أنيا لم تعطو المكانة التي يستحقيا في المرحمة السابقة عمى التعاقد رغم وجود بعض الاستثناءات القميمة حيث حاولت 

دىا الساحة التجارية الدولية بالنص عمى الالتزام بحسن النية في مرحمة تكوين بعض الدول مواكبة التطورات التي تشي
العقد، كما كان ىناك دوراً بارزاً عمى الصعيد الدولي في كثير من الاتفاقيات الدولية باعتماد مبدأ حسن النية كضابط 

ممية العقدية أىميا اتفاقية الأمم المتحدة أساسي لسموك الأطراف في إبرام عقود التجارة الدولية بالنسبة لجميع مراحل الع
، وبناءً عمى ذلك سنتناول في ىذا المطمب المقصود بمبدأ حسن النية في التفاوض 0542لمبع الدولي لمبضائع لعام 

وخصائصو )الفرع الأول( وتسميط الضوء عمى الالتزامات المترتبة عنو عمى عاتق أطراف العقد الدولي )الفرع الثاني(. 
                                                                 

 الفرع الأول: المقصود بمبدأ حسن النية بالتفاوض وخصائصو:

يفرض مبدأ حسن النية عمى الشخص أن يراعي في تصرفاتو النزاىة والأمانة والاستقامة وعدم الغش في المعاملات 
اً سوياً في تصرفاتو حسن النيّة، أما الشخص الذي يسمك مسمكاً غير وبناءً عمى ذلك يكون الشخص الذي يسمك مسمك

                                         .   1سوياً في معاملاتو مع الغير كان سيّء النية 

ظمة المدنية، التعاون بين الأطراف في جميع مراحل التفاوض، بما في ذلك يشمل الالتزام بحسن النية أيضًا، وفقًا للأن
تقديم المعمومات التي قد تؤثر عمى جدوى الاتفاق النيائي. بالمقابل، تركز الأنظمة الأنجموساكسونية عمى حماية 

المعمومات بشكل الطرف القوي الذي يمتمك معظم المعمومات، مع افتراض أن الطرف الآخر عميو مسؤولية طمب ىذه 
 2.مباشر

حيث أن مدى التزام أطراف التفاوض بمبدأ حسن النية يظير من خلال تصرفاتيم التي تعكس سوء أو حسن نيتيم، 
فالممارسات والتصرفات الإيجابية يمكن أن تدفع عجمة التفاوض نحو الأمام وتؤثر عمييا بشكل إيجابي، ويتجسد ذلك 

يو وعدم قطعو إلا لأسباب مشروعة، والالتزام بالتعاون بين المتفاوضين من خلال بالدخول في التفاوض والاستمرار ف
، وتحري الصدق والأمانة والوضوح فيما يتعمق بالمعمومات المتعمقة بالعقد 3تبادل المعمومات، والتحمل المشترك لنفقاتو

وض بعدم إجراء مفاوضات موازية مع المتفاوض عميو، كما يعد مظيراً من مظاىر حسن النية التزام كل من طرفي التفا
 . 4الغير دون عمم مسبق من قبل الطرف الآخر في التفاوض

                                                                                                                 
                                                           

، الإطار القانوني لعقد التفاوض في مفاوضات عقود التجارة الدولية، أطروحة لنيل درجة الدكتوراه في العموم، 2017بوطالبة معمر،  1
 .77جامعة متنوري قسنطينة، ص

2
 Farnsworth, E. A. (1987). "Good Faith in Contract Performance." Yale Law Journal. 

ثير ميارات الإتصال عمى عممية التفاوض دراسة ميدلانية عمى عينة من المؤسسات بولاية عنابة، أطروحة لنيل ، تأ2017منير جمادي، 3
 .92ص درجة الدكتوراه في إدارة الأعمال ، كمية العموم الاقتصادية، جامعة باجي مختار،

بل وأثناء وبعد تنفيذ العقود المدنية، مجمة ، مدى انسحاب ودور مبدأ حسن النية عمى مراحل ماف2020عيود أحمد حسين خميفات،  4
 .583، ص1، العدد 5العموم القانونية والاجتماعية، المجمد 
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لتصرفات التي تنعكس سمباً عمى العممية وعمى عكس مما سبق يتجمى سوء نية الطرف المتفاوض في مجموعة من ا
التفاوضية، أبرز ىذه التصرفات الدخول في التفاوض بنية عدم التعاقد بقصد تفويت الفرصة عمى المتفاوض معو أو 
عمى الغير بشأن المحل المتفاوض عميو، كذلك يعتبر قطع التفاوض دون أي سبب مشروع من مظاىر سوء نية 

ن التفاوض قد وصل إلى مرحمة متقدمة جداً وىذا ما قضت بو محكمة النقض الفرنسية المتفاوض خاصةً عندما يكو 
عندما وجدت أن وصول المفاوضات إلى مرحمة اعتقد فييا الطرف المتفاوض بحتمية التعاقد يجعل قطع أحد أطراف 

طرف الآخر في التفاوض المفاوضات بدون سبب جدي عملًا مخالفاً لمقتضيات حسن النية متى تسبب في ضرر لم
  .                                                                 5التفاوض

وعمى الرغم من اجتياد فقياء المصطمحات القانونية في وضع تعريف لحسن النية في القواميس القانونية، إلا ان النظم 
تتفق عمى تعريف موحد لمبدأ حسن النية، وىذا مؤشر القانونية الوطنية وكذلك النصوص القانونية لمتجارة الدولية لم 

 .                                      6عمى أن ثمة صعوبة في صياغة تعريف جامع لمبدأ حسن النية يستجيب لمقتضيات أمان المعاملات القانونية

عاقد عمى عممية التفاوض عمى أساس فعمى المستوى الفقيي ىناك مَن عرفو أنو6 "إقدام المتفاوضون أو الراغبون في الت
الثقة والاستقامة في التعامل والابتعاد عن أساليب الخداع والاحتيال التي من شأنيا بث أو إشاعة جو من عدم 

 .7الطمأنينة لدى الاطراف"

من  كذلك بأنو6 "التعامل بصدق واستقامة مع الطرف الآخر بصورة تبقى ممارسة الحق ضمن الغاية المفيدة التي تم
، وأنو" قاعدة سموك تستمزم لموضوعات القانون النزاىة 8أجميا التفاوض بحيث لا تؤدي إلى إضرار الطرف الآخر"

                                                                                                             .       9والاستقامة وتستثني كل نية سيئة

 . 10ووجده أخرون أنو6 "الأمانة بالفعل ومراعاة المعايير التجارية المعقولة بشأن التعامل النزيو في التجارة"

( حاولت UNIDROITم )0552أما عمى المستوى الدولي نلاحظ أن مبادئ قواعد التجارة الدولية الصادرة بروما سنة 
توحيد القواعد القانونية التي تحكم مراحل العقد في مجال عقود التجارة الدولية، ولعل أىم النصوص التي تناولت بيا 

 6 11منيامبدأ حسن النية في التفاوض واعتبرتو أمراً جوىرياً في علاقات التجارة الدولية نص المادة الخامسة 

                                                           
، المبادئ المؤطرة لنظرية العقد في التشريع المدني الفرنسي الجديد، دراسة نقدية تأصيمية مقارنة، مجمة كمية 2013. محمود فياض، 5

 ،249سنة السابعة، ص، ال2القانون الكويتية العالمية، العدد
، مبدأ احترام حسن النية في اتفاقية الأمم المتحدة بشأن عقود البيع الدولي لمبضائع، المجمة الاكاديمية لمبحث 2024. العياشي شتواح، 6

 .77، ص1، العدد 15القانوني، المجمد 
درجة الماجستير في القانون الخاص، جامعة ، المسؤولية المدنية في حالة قطع المفاوضات، رسالة لنيل 2007.صميحة بن أحمد، 7

 .34قاصدي مرباح ورقمة، ص
 .391، المفاوضات في عقود التجارة الدولية، دار ىومة، الجزائر، ص2012.عمي أحمد صالح، 8

8. Francois DIESSE, 2002, La bonne foi la coopération et la raisonnable dans la convention des nations 

unies relative a la vente internationale des marchandises (CVIM), journal de droit international, N 1, 

JURISCLASSEUR-CNRS, Paris, p.62. 

، التزامات الأطراف المتفاوضة في عقود التجارة الدولية، مجمة المحقق لمعموم القانونية 2019تيحكر محمد حسين، استبراق محمد حمزة،  9
 .4، السنة السادسة، العراق، ص4لسياسية، العددوا
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 ر مسؤولًا عن عدم التوصل إلى اتفاق.يتمتع كل طرف بحرية التفاوض ولا يعتب -" 

إن الطرف الذي يقوم بالتفاوض أو يقوم بقطع مفاوضاتو بسوء نية يكون مسؤولًا عن الخسائر التي تكبدىا الطرف -
 الثاني.

إن الدخول في مفاوضات أو الاستمرار فييا من قبل الطرف الذي لا ينوي التوصل إلى اتفاق مع الطرف الآخر يعتبر -
 مقروناً بسوء نية" تصرفاً 

 السابعة من ىذه المبادئ6 " يمتزم الأطراف باحترام مقتضيات حسن النية في التجارة الدولية".كما نصت المادة 

كذلك لعب التحكيم التجاري الدولي دوراً بارزاً في التأكيد عمى أن مبدأ حسن النية يعتبر التزاماً يقع عمى عاتق 
الذي قرر أن6 " مبدأ حسن  52002في القضية رقم  0551لينغارية الصادر عام الأطراف، كحكم محكمة التحكيم ا

النية يعدّ من أحد المبادئ العامة في التجارة الدولية ولا يجوز للأطراف استبعاد ىذا المبدأ" ، كذلك حكم محكمة التحكيم 
وشرف التعامل يشكل قيداً عمى نص عمى أن "الالتزام بحسن النية  0543في غرفة التجارة الدولية في باريس عام 

 .12الأطراف المفاوضة"

ومن جيتنا يمكن أن نعرّف مبدأ حسن النية بأنو التزام مفروض عمى طرفي العقد الدولي ميمتو ضبط سموك وتصرفات 
الطرفين بقدر من النزاىة والابتعاد عن الغش والخداع بحيث يراعي كل طرف مصالح الطرف الآخر وصولًا إلى نجاح 

مية التفاوضية التي من شأنيا أن تضمن نجاح تنفيذ العقد النيائي دون أن يعترضيما أي منازعات مستقبمية بشأن العم
 العقد.

ونستخمص مما سبق أن مبدأ حسن النية باعتباره مبدأ جوىرياً في عممية التفاوض يتسم بمجموعة من الخصائص، 
 136منيا

مان الحماية الكافية لمعممية التعاقدية في المستقبل وعدم اعتراض يعتبر مبدأ حسن النية وسيمة وقائية ميمتو ض-
الأطراف أي سموك من شأنو أن يؤثر عمى التوقعات المشروعة، فيو التزام ييدف إلى تحقيق غاية وليس مجرد بذل 

 عناية.

التعاقدية سواء تعمق الأمر إن الالتزام بحسن النية يعتبر مبدأ عام يييمن عمى إرادة الأطراف في جميع مراحل العممية -
 بتكوين العقد أو تنفيذه.

يعتبر الالتزام بحسن النية التزام تبادلي مفروض عمى جميع أطراف العممية التعاقدية، بحيث يكون كل طرف دائناً  -
ومديناً بو في نفس الوقت غير أن مضمون الالتزامات التي يرتبيا تختمف من طرف إلى آخر حسب موقعو وحالتو 

 والملابسات التي تحيط بو والتي تتطمب مراعاة كل طرف لمصالح الطرف الآخر.

                                                                                                                                                                                

https://www.unidroit.org/instruments/commercial-راجع ىذه المبادئ متوفرة عبر الرابط التالي:  10
1994/-principles-contracts/unidroit :2024-12-6، تاريخ الزيارة. 

، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد في القانون المدني الجزائري_ دراسة مقارنة، دار 2010مشار إليو: بمحاح العربي،  11
 .71وائل لمنشر، عُمان، ص

 .221دجلة، الأردن، ص ، حسن النية في إبرام العقود، دار1002شيرزاد عزيز سليمان،  21

https://www.unidroit.org/instruments/commercial-contracts/unidroit-principles-1994/
https://www.unidroit.org/instruments/commercial-contracts/unidroit-principles-1994/
https://www.unidroit.org/instruments/commercial-contracts/unidroit-principles-1994/
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 يعتبر مبدأ حسن النية مبدأً عالمياً تناولتو بعض الاتفاقيات الدولية وكرستو أغمب النظم القانونية.-

 الفرع الثاني: الالتزامات المترتبة عمى مبدأ حسن النية بالتفاوض:

وفقاً لمقتضيات حسن النية، تستمزم بالضرورة وجود التزامات أخرى ناشئة عنو من شأنيا أن إن تنفيذ الالتزام بالتفاوض 
تشير إلى جدية إرادة المتعاقد خلال المرحمة التفاوضية، ولعل أىم ىذه الالتزامات ىي الالتزام بالإعلام والالتزام 

 بالمحافظة عمى سرية المعمومات.

 ، ألزمت محكمة تكساس شركة0532عام  .Texaco Inc. v. Pennzoil Co عمى سبيل المثال، في قضية
Texaco بدفع تعويض كبير لشركة Pennzoil بسبب خرق مبدأ حسن النية أثناء المفاوضات. قامت Texaco 

 Texaco أثبتت المحكمة أن .Gettyو Pennzoil رغم وجود مذكرة تفاىم ممزمة بين Getty بالتفاوض مع شركة
الاتفاق المبدئي، مما أدى إلى خسائر مالية جسيمة. ىذا المثال يعكس أىمية الالتزام بحسن عمى نقض  Getty شجعت

 14.النية، خاصةً عند وجود اتفاقيات مبدئية تدير المفاوضات

 أولًا6 الالتزام بالإعلام6

بالإضافة إلى ذلك، يتطمب تتجمى أىمية ىذا الالتزام في توجيو الأطراف نحو اتخاذ قرارات مستنيرة تتعمق بالمفاوضات. 
الالتزام بالإعلام تضمين التحديثات المستمرة لممعمومات التي قد تؤثر عمى موضوع العقد، خاصةً في حالة تغيّر 
ظروف السوق أو العوامل الفنية. ثانيًا6 الالتزام بالتفاوض المستمر6 يُمزم الأطراف بمواصمة الحوار بحسن نية دون 

 15.روعة، مما يعزز فرص الوصول إلى اتفاق نيائيالانسحاب إلا لأسباب مش

إن تعدد أشكال العقود الدولية وتعقدىا وتنوع مضامينيا، كذلك ظيور وسائل فنية جديدة في مجال إبراميا، جعل لزاماً  
ة تقريره في المرحمة التفاوضية خصوصاً أن مراكز الأطراف في العقود الدولية غير متساوية في المعمومات التفصيمي

اللازمة لإبرام العقد، وبالتالي يقع عمى عاتق الطرف الذي يممك المحل الذي سيقع عميو العقد المزمع إبرامو مستقبلًا 
واجب الإدلاء قبل إبرام العقد بكافة البيانات والمعمومات المتعمقة بالعقد التجاري الدولي مما يساىم في إيجاد رضا كامل 

، ىذا من شأنو أن يمكّن الطرف الضعيف إما من الإقدام عمى العقد عند 16التفاوضوسميم بكافة تفصيلات العقد محل 
 .17إبرامو أو التحمل منو إذا شاء وحماية الثقة المشروعة في العقد 

ويمكن تعريف الالتزام بالإعلام أنو6 " التزام يترتب عمى من يمتمك معمومات عن موضوع العقد المراد إبرامو بأن يمقى 
 .18حتى يكون الطرفان عمى بيّنة مما ىما مقبلان عميو من حقوق والتزامات في العقدالضوء عميو 

وىناك مَن عرّفو أنو6 " إعلام المتعاقد الذي في مركز القوّة الطرف الآخر بكافة البيانات التي تساىم في تكوين الرضا 
 .19مل منو"الكامل وتمكّن المتعاقد الضعيف من الإقدام عمى العقد عند إبرامو أو التح

                                                           
14

 Guilbeaut N. L’obligation de renseignement dans les contrats de vente internationale de 

marchandises. Cahiers de droit. 1997. 
15

 Al-Layl A. Commitment to Pre-Contractual Electronic Media. J Law Polit Sci. 2016. 

 .389، مفاوضات عقود التجارة الدولية _ دراسة فقيية، مجمة الجمعية الفقيية السعودية، السعودية، ص2017أحمد بن فيد بن حمين الفيد،  15
 .199، المفاوضات في عقود التجارة الدولية، مرجع سابق، ص2012عمي أحمد صالح،  16
 .79، ص3، العدد 9السابق لمتعاقد، مجمة الحقوق والعموم السياسية، المجمد  ، الالتزام بالإعلام الإلكتروني2016عائشة قصار الميل،  17
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وبناءً عمى ما سبق نلاحظ أن اليدف الأساسي من الالتزام بالإعلام خلال مرحمة التفاوض ىو إزالة اليوة بين الطرفين 
في المعرفة حول محل العقد المتفاوض عميو ويتم ذلك من خلال عدّة طرق إما بالإخبار المباشر بحيث يُخبر المفاوض 

لمفاوض الآخر بكل ما يعممو من حقائق ووقائع ومعمومات تتصل بذلك المحل، أو عن المالك لمحل العقد المراد إبرامو ا
طريق الكتابة بأن يقوم المفاوض المالك لمحل العقد بتقديم بيانات مكتوبة إلى المفاوض الراغب في التعاقد معو، إما في 

 .20ميووثيقة العقد نفسيا أو وثيقة مستقمة تمحق بالعقد التجاري الدولي المتفاوض ع

ولكي يحقق الالتزام بالإعلام الغاية المنشودة منو يجب أن تتوفر فيو أوصاف معينة أىميا أن يكون واضحاً بأن 
تُستخدم فيو عبارات سيمة الفيم غير معقدة يسيل عمى المفاوض استيعاب معانييا، وأن يكون إعلاماً شاملًا لكافة 

رضا الطرف الآخر دون إنقاص أي منيا، وأن يكون دقيقاً متسم بالصدق البيانات المتصمة بالعقد والتي ليا تأثير عمى 
 .21وحقيقة القول

 ثانيا6ً الالتزام بالسرية6 

يعتبر ىذا الالتزام التزاماً مكملًا للالتزام بالإعلام باعتبار أنو ييدف إلى المحافظة عمى سرية المعمومات التي تم الإدلاء 
 يعتبر مقتضى من مقتضيات مبدأ حسن النية.بيا بمناسبة التفاوض وىو بذلك 

ىناك مَن عرّفو أنو6 " أثر يترتب عمى اتفاق بين الأطراف المتفاوضة يقوم بمقتضاه أحد الطرفين بكتمان المعمومات 
التي يحصل عمييا بسبب العقد التجاري الدولي محل التفاوض والتي تخص المفاوض الآخر ويترتب عمى إفشائيا 

 . 22"إلحاق الضرر بو

تبرز أىمية ىذا الالتزام في عقود نقل التقنية أو التكنولوجيا أكثر من غيرىا من العقود الدولية لكونيا تحتوي عمى جزء 
سري ىو بالذات يسعى الطرف الآخر لمحصول عميو وىو عمى درجة كبيرة من الخطورة ويكمن السر مثلًا في المنتوج 

 .23ة استعمالو أو طريقة التعميب أو التبريد وغير ذلك من أسرار الصناعةذاتو أو تصميم الآلة أو جياز أو في كيفي

وتجدر الإشارة إلى أن عنصر السرية لا يعني أن تكون المفاوضات بكامميا غير عمنية بل السرية تكون فقط في 
ليا صفة المعمومات الميمة التي أتاحت المفاوضات لممفاوض الآخر الاطلاع عمييا وىي المعمومات التي تكون 

شخصية تقتضي مصمحة الشخص أن يظل نطاق العمم بيا محدوداً، كذلك المعمومات التجارية والإدارية والمالية والفنية 
التي يحوزىا مشروع ما والتي ليا قيمة اقتصادية لسريتيا وفعاليتيا الحالية أو المتوقعة ويصعب الحصول عمييا بطريقة 

 لمحفاظ عمييا.مشروعة لما يبذلو أصحابيا من جيود 

ومن الجدير بالذكر أن الاتفاقيات الدولية أكدت عمى أىمية الالتزام بسرية المعمومات في مفاوضات عقود الدولية حيث 
عمى أىمية ىذا الالتزام وذلك في المادة الثانية منيا حيث نصت  0552شددت مجموعة مبادئ عقود التجارة الدولية 

                                                                                                                                                                                

 .389، المرجع السابق، ص، مفاوضات عقود التجارة الدولية _ دراسة فقيية2017بن فيد بن حمين الفيد،  أحمد 18
 .262توزيع، المنصورة، مصر، ص، نحو نظرية عامة لصياغة العقود، المكتبة العصرية لمنشر وال2010أحمد السعيد الزقرد،  19
 .139صيعتبر ، أطروحة لنيل درجة الدكتوراه، كمية القانون، جامعة بغداد، العراق، 2006سلام عبد الزىرة،  20
 .391سابق، ص ، مفاوضات عقود التجارة الدولية _ دراسة فقيية، مرجع 2017د بن فيد بن حمين الفيد، حم 21
، الالتزامات التي تحكم المفاوضات في عقود التجارة الدولية، مجمة الأستاذ الباحث لمدراسات القانونية 2021بومعزة بارة نبيية،  22

 .2475، ص2، العدد5والسياسية، المجمد 
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أثناء المفاوضات معمومات معينة ذات طابع سري من الطرف الآخر وسواء أبرم العقد عمى6 " التزام الطرف الذي يتمقى 
 .24أو لم يبرم بعدم إفشائيا أو استخداميا بغير حق لأغراض شخصية"

 المطمب الثاني: أساس الالتزام بمبدأ حسن النية في التفاوض:

عتبارات الأخلاقية المشتممة عمى مجموعة لا شك أن الالتزام بحسن النية في التفاوض يجد أساسو النظري في الا
المبادئ المشكمة لقواعد السموك التي يجب عمى جميع الأطراف احتراميا وبالتالي فإن الالتزام بتقديم المعمومات سيكون 

 25النتيجة الطبيعية لتطبيق مبادئ حسن النية والأخلاق التعاقدية

انوني للالتزام بالتفاوض بحسن نية عمى تحديد نوع وطبيعة المسؤولية أما من الناحية القانونية فيتوقف تحديد الأساس الق
التعاقدية التي قد تترتب عمى الأطراف قبل المرحمة التعاقدية_ فيل تعتبر مسؤولية تعاقدية أم مسؤولية تقصيرية_ وعميو 

يكون فييا الأطراف قد اتفقا يتجو فقو القانون الدولي الخاص بشأن ذلك إلى ضرورة التمييز بين حالتين؛ الحالة التي 
 مبدئياً عمى تنظيم التفاوض 

 الفرع الأول: حالة وجود اتفاق مبدئي بين الأطراف:

إن المفاوضات غالباً ما يتخمميا اتفاقيات تمييدية لتبرم بصدد أي مرحمة يتم اجتيازىا وىي تعتبر بمنزلة عقد تفاوضي 
ناوليا لا بالتعريف ولا بالتنظيم الأمر الذي دفع الفقو إلى تحديد دور يعتبر من العقود غير المسماة لكون المشرع لم يت

 ىذه الاتفاقيات التمييدية وتعريفيا ومحاولة تحديد أحكاميا العامة.

حيث عرّفيا البعض أنيا6 "عقد يمتزم بمقتضاه كل طرف في مواجية الطرف الآخر في الدخول بالمفاوضات لإبرام عقد 
 .26وعناصره الأساسية والثانوية لاحق لم تحدد بعد شروطو

في الأنظمة القانونية الأنجموساكسونية، مثل النظام الأمريكي، يُعتبر الالتزام بحسن النية جزءاً من واجبات التفاوض 
عندما يكون ىناك دليل واضح عمى وجود اتفاق مبدئي أو خطاب نوايا. في المقابل، تتبنى الأنظمة القانونية المدنية، 

سية، مفيوم حسن النية كالتزام عام حتى في غياب اتفاق صريح، مستندةً إلى مبدأ أوسع يشمل الالتزامات مثل الفرن
التعاقدية وما قبل التعاقدية. ىذا التباين يعكس اختلاف الأولوية بين الأنظمة؛ ففي الأنظمة الأنجموساكسونية يتم التركيز 

 27.مدنية أىمية أكبر لمسموك الأخلاقي للأطراف أثناء التفاوضعمى الاتفاقيات المكتوبة، بينما تعطي الأنظمة ال

فيي المرحمة التي يتبادل بيا أشخاص العلاقة العقدية المستقبمية وجيات النظر ويناقشون الاقتراحات التي يضعونيا 
 .28سوية رغبة منيم في الوصول إلى إبرام العقد النيائي

                                                           
23 1994-principles-contracts/unidroit-https://www.unidroit.org/instruments/commercial  

25 Guilbeaut normand, 1997, L’obligation de renseignement dans les contrats de vente internationale 

de marchandises, les cahiers de droit, p318.  

 .11، المفاوضات في الإطار التعاقدي، دار النيضة العربية، القاىرة، مصر، ص 1995محمد أبو زيد،  25
27 DIESSE F. La bonne foi la coopération et la raisonnable dans la convention des nations unies 

relative a la vente internationale des marchandises. Paris: Jurisclasseur; 2002. 

 .147، غزة، فمسطين، ص3، تكييف قانوني جديد لمفاوضات العقد وآثارىا، مجمة جامعة الأزىر، العدد 2010حمدي محمود بارود،  27

https://www.unidroit.org/instruments/commercial-contracts/unidroit-principles-1994
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يتعيد طرفاه ببدء التفاوض أو متابعتو، أو تنظيم سير المفاوضات بغرض كذلك عرّفيا البعض أنيا6 " عقد بمقتضاه 
 .29التوصل إلى إبرام عقد في المستقبل"

كما وجدىا جانب من الفقو القانوني أنيا6 " قيام أطراف العلاقة العقدية المستقبمية بتبادل الاقتراحات والمساومات 
والدراسات والتقارير الفنية والاستشارات القانونية ومناقشات الاقتراحات التي يضعانيا سوية أو ينفرد بوضعيا أحدىما 

يو ولموصول إلى أفضل النتائج التي تحقق مصالحيما، ولمتعرف عمى ما بيكون كل منيما عمى بيّنة مما يقدمان عم
 .30يسفر عنو الاتفاق بينيما من حقوق ليما والتزامات عمييما"

وبناءً عمى ما سبق فإن الاتفاق المبدئي في المرحمة التفاوضية يعتبر عقد بالمعنى الدقيق لمكممة وىذا العقد شأنو شأن 
التي لابد أن تتوافر فيو ومنيا التراضي من قبل الأطراف كذلك توافر المحل المتعمق أي عقد آخر من حيث اركانو 

 بشروط وأوضاعقيا أطراف التفاوض وكذلك توافر الباعث لمطرفين ليذا الاتفاق وىو إبرام العقد النيائي.

 يا6تتعدد صور ىذه الاتفاقيات المبدئية المنظمة لمرحمة التفاوض عمى العقد الدولي، نذكر أىم

أولًا6 الاتفاق عمى مبدأ التفاوض ذاتو6 ويعني أن المفاوضات لا تبدأ إلا عمى أثر دعوة إلى التعاقد، وبالتالي يعني ىذا 
الاتفاق بحد ذاتو تنظيم لعممية المفاوضات، كالاتفاق عمى مكان وموعد بدء المفاوضات، ومن ىم ممثمي الأطراف فييا، 

 مصاريف التفاوض.وما ىي المغة الأساسية لمتفاوض، و 

ثانيا6ً الاتفاق المؤقت6 غالبا ما يضطر أطراف العقد لأبرام اتفاقيات مؤقتة بيد إيجاد حمول لعقبات تعترض عممية 
 التفاوض بيدف تنظيم التفاوض عمى العقد النيائي.

الأخير خلال مدة معينة، ثالثا6ً الوعد بالتعاقد6 ويعني أن أحد الأطراف يعد الآخر بإبرام صفقة معو إذا رغب فييا ىذا 
وىذا الذي يتم عادةً في مفاوضات عقود التجارة الدولية بعد المرحمة الأولى من التفاوض وذلك بعد أن يكون كل منيما 
نما ىو مجرد  عمى دراية كاممة بظروف الطرف الآخر وىذا الوعد لا يعني بحد ذاتو الوصول لمعقد المقصود ذاتو وا 

 . 31ائي فيو من مقدمات العقد النيائي أو قد يكون اليدف منو إتاحة الفرصة لعقد آخر أن يقوموسيمة لموصول لمعقد الني

رابعا6ً الوعد بالتفضيل6 وىو اتفاق يمتزم بمقتضاه أحد أطراف التفاوض بأن يفضل الطرف الآخر عمى غيره في  
ان يفضل الطرف الموعود عمى غيره إذا التفاوض، بشأن عقد معين في المستقبل، فالواعد يقيد من حريتو بإرادتو عمى 

ما أراد يوماً أن يتفاوض لإبرام عقد معين ويتم عادةً ىذا الوعد بعد أن يكون كل من الأطراف عمى دراية كاممة 
مكانيات الطرف الآخر  .32باحتياجات وا 

                                                           

 .97مفاوضات العقود الدولية، دار النيضة العربية، القاىرة، مصر، ص –، قانون العقد الدولي 2001أحمد عبد الكريم سلامة، 28
، المبسوط في شرح القانون المدني الجزء الأول/ مصادر الحقوق الشخصية/ المجمد الأول/ العقد/، دار 2010ياسين محمد الجبوري،  29

 .94، ص1الثقافة لمنشر، عمّان، ط
مين المفاوضات في دراسة تحميمية مقارنة لموسائل القانونية لتأ-، التنظيم الاتفاقي لممفاوضات العقدية1998محمد حسين عبد العال،  30

 .160عمميات التجارة الدولية، دار النيضة العربية، القاىرة، مصر، ص
 31 .15، الوعد بالتفضيل، دار النيضة العربية، القاىرة، مصر، ص1993سعيد جبر، 
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دسين والخبراء، حيث يمعب خامسا6ً خطاب النوايا6 وىو البروتوكول الذي يقوم بتحريره أحد الفنيين المتفاوضين كالمين
خطاب النوايا دوراً أساسياً في تفاوض عقود التجارة الدولية، حيث يعتبر الخطو الفاصمة نحو العقد النيائي، فيو إعلان 
رغبة الأطراف في التوصل لاتفاق حول الصفقة محل التفاوض، فيعدُّ إشارة عن الجدية في السعي إلى إبرام العقد 

 النيائي.

رة إلى أن في حال وجود مثل ىذه الاتفاقيات المبدئية المنظمة لمرحمة التفاوض فإن الفقو الحديث يجد أن تجدر الإشا
الاخلال بالالتزامات التي ترتبيا ىذه الاتفاقيات يؤدي إلى قيام المسؤولية العقدية إذا توافرت شروطو من خطأ عقدي 

 وعلاقة سببيّة وضرر.

 اق مبدئي بين الطرفين:الفرع الثاني: حالة عدم وجود اتف

يجد القضاء والفقو في فرنسا أن المرحمة التفاوضية السابقة لمتعاقد إذا كانت خالية من وجود أي اتفاقيات مميدة تعتبر 
مجرد عمل مادي غير ممزم فدخول الطرفان في المفاوضات لا ينشئ عمى عاتقيم أي التزام قانوني طالما أن العقد لم 

يكون لكل طرف مطمق الحرية في الدخول في المفاوضات أو العدول عنيا دون أيّ مسؤولية إلا إذا ينعقد بعد، بحيث 
اقترن العدول بخطأ كأن يقوم أحد الأطراف بقطع المفاوضات أو الانسحاب منيا في الوقت الذي يكون فيو الطرف 

يقوم بتصرف يتعارض مع مقتضيات مبدأ أن  والآخر قد توصل لمرحمة الاعتقاد المشروع بأن العقد سيبرم لا محالة أ
 .33حسن النية وشرف التعامل

وىذا ما ذىبت إليو الدائرة التجارية لمحكمة النقض الفرنسية من أن المسؤولية عن قطع المفاوضات تعتبر مسؤولية 
تمخص تقصيرية لعدم وجود اتفاق مبدئي لأن المفاوضات قد قُطعت من دون سبب مشروع وفجأة ومن جانب واحد، وت

وقائع القضية التي جاء بيا ىذا الحكم في قيام شركتين بمفاوضات حول شراء آلة لصناعة الأنابيب من الاسمنت وأثناء 
المفاوضات قامت الشركة الراغبة في الشراء بإرسال مندوب ليا إلى الولايات المتحدة الأمريكية من أجل معاينة الآلة 

يداً من المعمومات لاختيار النوع المناسب ولكن الشركة البائعة بدلًا من تسميم عمى نفقتيا وطمب من الشركة البائعة مز 
ىذه المعمومات المطموبة التي وصمتيا من الشركة الأمريكية قامت ببيع نفس الآلة إلى شركة منافسة وقطعت 

دون الاستناد لأي  المفاوضات، وعميو فقد خمصت المحكمة في حكميا بإدانة الشركة المدعى عمييا بقطع المفاوضات
مبرر مشروع بعد أن وصمت إلى مرحمة متقدمة جداً وأن الظروف التي أحاطت بقطع المفاوضات جعمتو قطعاً تعسفياً 
مرتباً لممسؤولية التقصيرية، كما أقرت محكمة النقض الفرنسية أن لممضرور من خطأ وقع في المرحمة السابقة عمى 

 .34ويض عمى أساس المسؤولية التقصيريةالتعاقد لو الحق في المطالبة بالتع

وتجدر الإشارة إلى أن بعض التطبيقات القضائية في الولايات المتحدة الأمريكية تشير إلى أن في حال عدم وجود اتفاق 
مبدئي ما بين الطرفين يمكن لمقاضي أن يستخمص وجود ىذا الاتفاق الضمني اعتماداً عمى رسائل النية المتبادلة 

لتالي يرتب عدم مراعاة مقتضيات مبدأ حسن النية قيام المسؤولية التعاقدية كما ىو الحال في قضية لمطرفين وبا
Texco incv peinnzoil  م حيث تتمخص وقائع ىذه القضية في أن شركة 0532عامPeinnzoil   اتفقت مع

عمى دخوليا كشريك معيم انطوت المذكرة عمى شرط بموجب مذكرة تفاىم  Gettyالمساىمين الرئيسيين في شركة 
                                                           

 .191ر، ص، مفاوضات عقود التجارة الدولية، دار النيضة العربية، القاىرة، مص2002أبو العلا عمي أبو العلا النمر،  32
 .122، مفاوضات عقود التجارة الدولية، مرجع سابق، 2012مشار إليو: عمي أحمد صالح،  33



 عمي                                                                              دور مبدأ حسن النية في مفاوضات عقود التجارة الدولية

 

journal.tishreen.edu.sy                                                  Print ISSN: 2079-3073  , Online ISSN:2663-4295  
03 

ضرورة اعتمادىا في مجمس الإدارة حتى تصبح نافذة وبعد اعتماد مذكرة التفاىم تم الإعلان عن ابرام عقد مبدئي 
موضحاً أن نفاذه متوقف عمى توقيع العقد النيائي غير أنو وبعد مفاوضات سريعة وسرية تم نشر إعلان عمى أن شركة 

بمحاولة التنفيذ العيني لمذكرة الاتفاق أمام محاكم ولاية دولارا غير  Peinnzoilد اشتراىا تكساسو، فقامت شركة جيتي ق
مميار  3مميار دولار كتعويض زيادة عن  3أن الأمر رفع أمام محكمة تكساس عمى شركة تكساسو لمطالبتيا بمبمغ 

 .35ىا التعاقدي لمخالفة مبدأ حسن النيو والتعامل بنزاىةدولار كجزاء عن تحريضيا شركة جيتي عمى الخروج عن تعيد

يتبين لنا مما سبق أن المفاوضات السابقة لمتعاقد ليا دور ميم في وصول الأطراف لترتيب آثار قانونية تفرض عمييم 
مات من شأنيا الالتزام بمجموعة من الضوابط أىميا الالتزام بحسن النية والتعامل بشرف ونزاىة وما يتفرع عنو من التزا

إبراز جدية المتعاقد ورغبتو الوصول إلى العقد النيائي المراد، فالالتزام بحسن النية في المرحمة التفاوضية يعتبر التزاماً 
جوىرياً في مفاوضات عقود التجارة الدولية حيث يعتبر مطمباً أساسياً لنجاحيا يُرتب مسؤولية معينة عمى الطرف المخل 

 بيا.

الثقافية والسياسية دورًا محوريًا في تشكيل مدى تطبيق مبدأ حسن النية في المفاوضات الدولية. عمى  تمعب العوائق
، مثل الولايات المتحدة، تُمنح الأطراف (Individualistic Cultures) سبيل المثال، في الثقافات ذات التوجو الفردي

خدام ىذه الحرية. في المقابل، تركز الثقافات ذات حرية أكبر في المفاوضات، مما قد يؤدي إلى مخاطر إساءة است
، مثل الصين، عمى بناء الثقة طويمة الأجل، مما يجعل الالتزام بحسن (Collectivistic Cultures) التوجو الجماعي

ضات، النية جزءاً طبيعياً من عممية التفاوض. كذلك، يمكن أن تؤثر التوترات السياسية بين الدول عمى استمرارية المفاو 
 36.حيث يؤدي عدم الاستقرار السياسي إلى تآكل الثقة بين الأطراف، وىو ما يتعارض مع جوىر مبدأ حسن النية

 

 6النتائج والمناقشة
تبرز أىمية فرض التزامات في مرحمة التفاوض عمى العقد التجاري الدولي من أجل تقرير حد أدنى من الاستقرار -0

يعتبر مبدأ حسن النية في التفاوض من أىم المبادئ التي تحكم المرحمة السابقة عمى والجدية في ىذه المرحمة، حيث 
التعاقد، أكدت عميو الكثير من الاتفاقيات الدولية أبرزىا اتفاقية الأمم المتحدة لمبيع الدولي لمبضائع كذلك مبادئ قواعد 

 (.UNIDROITم )0552التجارة الدولية الصادرة بروما سنة 

حسن النية مبدأً جوىرياً في عممية التفاوض يتسم بمجموعة من الخصائص المميزة أىميا أنو وسيمة  يعتبر مبدأ-0
وقائية ميمتو ضمان الحماية الكافية لمعممية التعاقدية في المستقبل وعدم اعتراض الأطراف أي سموك من شأنو أن يؤثر 

 عمى التوقعات المشروعة.

وجود التزامات أخرى ناشئة عنو وممزمة للأطراف من شأنيا أن تشير إلى  يستمزم مبدأ حسن النية في التفاوض -3
جدية إرادتيم خلال المرحمة التفاوضية، ولعل أىم ىذه الالتزامات ىي الالتزام بالإعلام والالتزام بالمحافظة عمى سرية 

 المعمومات.
                                                           

43 Fernando Kyven, 2010, la responsabilité pré contractuelle dans le commerce international 

fondements et règles, thèse doctorat paris, p55.  
36

 Salama A. International Contract Law. Cairo: Dar Al-Nahda Al-Arabiya; 2006 
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المبادئ المنظمة لممرحمة التفاوضية، مع ضرورة إقامة العديد من الندوات والمحاضرات العممية الإلكترونية حول  -2
توفير ورش عمل تطبيقية لمشركات والمتعاممين في التجارة الدولية. بالإضافة إلى ذلك، يجب تصميم أدلة إرشادية سيمة 
الفيم تتناول كيفية الالتزام بمبدأ حسن النية عمميًا، تشمل نماذج لعقود المفاوضات، وأفضل الممارسات لمحفاظ عمى 

 .【Fayyad, 2013】 رية وتبادل المعموماتالس

يعتبر الالتزام بالسرية التزاماً مكملًا للالتزام بالإعلام يمتزم فيو الطرف المتمقي بالحفاظ عمى سرية المعمومات التي -1
 حصل عمييا أثناء مرحمة المفاوضات.

لاقية المشتممة عمى مجموعة المبادئ إن الالتزام بحسن النية في التفاوض يجد أساسو النظري في الاعتبارات الأخ-2
المشكمة لقواعد السموك التي يجب عمى جميع الأطراف احتراميا، أما من الناحية القانونية فيتوقف تحديد الأساس 
القانوني للالتزام بالتفاوض بحسن نية عمى تحديد نوع وطبيعة المسؤولية التعاقدية التي قد تترتب عمى الأطراف قبل 

  اقدية ويكون ذلك بالتمييز بين حالتين حالة وجود اتفاق مبدئي ما بين الطرفين وحالة عدم وجوده.المرحمة التع
بين الأنظمة القانونية الأنجموساكسونية والمدنية، يعكس تباين الأولويات في تطبيق مبدأ حسن النية. فعمى  ةشامم ةمقارن

بالتركيز عمى الاتفاقات المكتوبة مثل "خطاب النوايا"، حيث يُعد الالتزام  سبيل المثال، يتميز النظام الأنجموساكسوني
بحسن النية ضمنيًا في سياق تنفيذ العقود. بينما يُعطي النظام المدني، كالنظام الفرنسي، أولوية أكبر لسموك الأطراف 

ينطبق عمى جميع مراحل العلاقة  أثناء المفاوضات حتى في غياب أي اتفاق مكتوب، ويعتبر حسن النية التزامًا عامًا
علاوةً عمى ذلك، تُظير القوانين الأنجموساكسونية مرونةً في التعامل مع الخروج عن المفاوضات، بشرط عدم ، التعاقدية

تعارضو مع البنود المكتوبة، في حين يعتبر النظام المدني أي انسحاب تعسفي من المفاوضات خرقًا لمبدأ حسن النية 
( الذي ألزم الطرف 0551ضرر لمطرف الآخر. مثال عمى ذلك، حكم محكمة النقض الفرنسية )قضية إذا أدى إلى 

 37.المنسحب بتعويض الطرف المتضرر نتيجة قطع المفاوضات بشكل مفاجئ
 

 مقارنة مع الدراسات السابقة

 :أوجو التشابو

عمى أىمية مبدأ حسن النية كوسيمة لتحقيق ، بما في ذلك البحث الحالي، الواردة في ىذا البحث أكدت جميع الدراسات
 .النزاىة والشفافية في التعاملات التعاقدية

(، أىمية تطبيق المبدأ لضمان 0200تناولت الدراسات الأخرى، مثل دراسة "التفاوض عمى عقود التجارة الدولية" )
 .التوازن بين مصالح الأطراف

( عمى دور مبدأ حسن النية في الحد من إساءة 0203الدولية" )ركزت دراسة "الالتزام بالتفاوض في عقود التجارة 
 .استخدام الحرية التفاوضية، وىو ما يتماشى مع نتائج البحث الحالي
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 :أوجو الاختلاف

يضيف البحث الحالي مقارنة بين الأنظمة القانونية المختمفة )الأنجموساكسوني والمدني(، بينما ركزت الدراسات الأخرى 
 .صوص القانونية والمبادئ العامة فقطعمى تحميل الن

( عمى تحديد الالتزامات المترتبة عمى 0200بينما ركزت دراسة "مبدأ حسن النية في المرحمة السابقة عمى إبرام العقود" )
 .المبدأ مثل الإعلام والسرية، يوسع البحث الحالي النقاش ليشمل تأثير ىذا المبدأ عمى استقرار العقود الدولية ككل

 

 الاستنتاجات والتوصيات:
 .لضمان نزاىة المفاوضات من خلال الالتزام الأخلاقي والقانوني :تعزيز الالتزام بمبدأ حسن النية

 .تطوير القوانين الوطنية والدولية لتنظيم مرحمة التفاوض مع احترام مبدأ حرية التعاقد :تنظيم تشريعي شامل

 .لالتزامات الناتجة عن مبدأ حسن النية ومحاسبة المخالفينلضمان تنفيذ ا :دعم التحكيم التجاري الدولي

 .عبر تنظيم ورش عمل، ندوات، ودورات تدريبية تبُرز أىمية المبادئ القانونية المنظمة لمتفاوض :التوعية والتثقيف
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